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DEBO DIANA MARIEL.

‘MALDONADO RAMIREZ MOANIL
VIRIDIANA

NGEL ALVAREZ MARIA
ESTEFANIA

‘ROMERO PALMA MARI
ALBERTO

INTEGRANTES.

BAEZ ROJAS DOMINGO
(ASESOR)




FIRMA 2
JOSE GUISBERT MEDRAMNO (UMSA, - Bolivia)
PAOLA ALIENDRE MARTINEZ
CLAUDIMNA AWVALOS TICONA,
DANIEL ROJAS NAVARRO
OSCAR VILLAMOR SALAZAR (PROF)

FIRMA 3
FELIX GABRIEL ORELLAMNA (UMSA - Bolivia)
JHAMNMETT CALLE COMDORI
JHOMNY RICK BEDOYA MAGNE
PALUL BECERRA DE LA ROCA ANEYBA,
OSCAR VILLAMOR SALAZAR (PROF)
MARIANA MARTINEZ ESPINOZA, (UNILA - Mexico)
CRISTIMNA MANZAND RODRIGUEZ
FAMNNY GARDUNO MARTINEZ
PAULD CESAR CASTRO BEJAR
ALDRO ALVAREZ CRUZ (PROF)

FIRMA 1 INDUSTRIA
042012R31

FIRMA 1

DIANA MARIEL GARCIA DEBO (UTTECAMAC - Mexico)
MOANI VIRIDIANA MALDONADO RAMIREZ

MARIA ESTEFAMIA RANGEL ALVAREZ

MARIO ALBERTO ROMERO PALMA

DOMINGO BAEZ ROJAS (PROF)

COMPETIDORES

FIRMA 5
MARIA DE LOURDES PEREZ SALAZAR (UNILA - Mexico)

LUIS ALBERTO GARCIA LUNA

FRANCISCO JAVIER SARABIA BAEZ

CARLOS ANTONIO CARDENAS GONZALEZ

ALDRO ALVAREZ CRUZ (PROF)

CAMILO LEONARDO VARGAS MONROY (UNIBAGUE - Colombia)
VAN DARIO CORREA SANCHEZ

LILIANA MARCELA NARANJO GARCIA

ADRIANA ISABEL LINARES VANEGAS

HELGA PATRICIA BERMEO ANDRADE (PROF)

—



OBJETIVO GENERAL

Es aprender a tomar decisiones cuantitativamente
para mantener a nuestros clientes satisfechos y asi
no se vayan con la competencia.

ESTRATEGIA UTILIZADA

Nuestra estrategia fue mantener el precio siempre
y cuando nuestra demanda no se incrementara,
para lograr un equilibrio entre nuestra produccion

y el precio.

—




| RECISION DEL PERIODO 12, |

FIRMA: 1 Industria: 042012R31 Periodo: 12
Ultima decision enviada el 12/4/2012 a las 9:05:53 PM

Fecha Actual: 26/4/2012 Hora Actual: 12:22:08 PM

Cada decisidn cubre un trimestre. El inico dato imprescindible es matenia prima y después produccion

AREAA1

mejoras al

publicidad nacional 0
producto 0

Nimero de paginas de publicidad local 0 Nimero de vendedores 0

6500 6600 10 | 1310
# de vendedores # de vendedores AREAA AREA 2 AREAZ Total AREA1 AREAZ AREAZ

sonatsdcs @ | despecions @ Unidsdes ransferidas hacia © tandeis @ Unidades tnsferidss desde @

21600

AREA 1 AREA2 AREA3 AREA 1 AREA2 AREA3 Pedidode | Total pagado del |% de ganancia por Dividendo por accidn

préstamo s coto | préstemo 8 o0 | iiseno @ | e centavos @
Material erdenada en unidades @ Flanta ordenadas/unidades construidas 0 plazo 0 plazo 0

21600 2

AREA 1 AREAZ AREA 3 AREA1 AREAZ AREA 3 AREA 1 AREAZ AREAZ Depasitos en ‘ Retiro en Délares e Al A2 A3

Produccion total en unidades 0 Obreros de produccion ordenados 0 Obreros de produccion despedidos 0 Dolares Suspensicn de trabajadores 0




LTADOS

ARER 1 ERER 2 ARER 3 TOTAL ARER 1 LRER Z ARER 3 TOTAL

INVENTARIC INICIAL 61Z. 174, 762, 2148. 1583, 387. 481. 2461,
UNIDS ENSAMBL. 21600, 0. 0. 21600,

UNIDS DISFONIB. 22212, 174, 762, 23748,

TEANSF. UNIDADES & 0. . . 13100.

TRANSF. UNIDADES DE 13100. . . 13100.

UNIDS DISECN. PRRR VENTA §11z. . . 23748,

VENTZS TN. 7518, . . 21287,

INVENTARIC FINAL 1593, . . 248l.

VIAZ5. PERDIDAS ON. 0.

N R = T ¥ . IS S U I

GRSTCS DE ALMACEN Y PRODS.TERMINADCS

. COSTO UNIDS. TRANSFERIDAS § 52400,
. COSTC MRNTENER INVENTARIC (£2.00 POR UNID X 2148.) £ 4296, (§2.00 PCR UNID X 246l1.)% 4922,
. COSTO TOTAL OFERACICHES ALMACENAJE 56636,

ANALISIS DE COSTOS ADMINIST. Y DE VENIAS

DESCRIPCICN ARER TOTAL TRsR GASTOS GR3TOS 5GIE TRIM.

. VEND5S. CONIRATADOS (COSIO = § 1100.) . 5100. &

. VEND5. EN ENTRENAMIENTO . 4000. 0.

. VENDEDORES REGULARES 4. . . . 4000. 48000,
PERSCNAL TOTAL VENTAS . 4000. & 48000.

. PUBLICIDAD NACICNAL (PAGS.) . 3000. 30000,
. PUBLICIDAD LOCAL (PAGS.) . . . . 800. 27000,

. MEJORAS PRODUCTO . 10000.




P RECISION PEL PERIORO 1

FIRMA: 1 Industria: 042012R31 Periodo: 16
Ultima decision enviada el 18/4/2012 a las 8:36:21 PM

Fecha Actual: 26/4/2012 Hora Actual: 12:25:48 PM

Cada decisidn cubre un timestre. El tnica dato imprescindible es materia prima y después produccidn

mejoras &l

roducto ©

publicidad nacional 0

MNimero de paginas de publicidad local 0

5500
#devendedores | #devendedores | AREAT AREA2 AREA3 Total AREA1 AREA2 AREA3

aonteades @ | despecices @ Unidsdes ransferdes hacia © tanseries Unidades ransfeidas descie @

21600

AREA1 AREAZ AREAZ AREA1 AREAZ AREAZ Pedidode | Total pagado del |% de ganancia por | Dividendo por accion

présamo s corto | pestAMOB oM | giiiens @ | en centavos @
Material ordenado en unidades 0 Planta crdenadas/unidades construidas @ plazo e plazo 0

1 8000

AREAA1 AREAZ AREAZ AREA1 AREA2 AREAZ AREA 1 AREA2 AREAZ Depusitus en ‘ Retiro en Délares e

Al A2 A3

Produccion total en unidades 9 Obreros de produceion ordenados 9 Obreros de produccion despedidos 9 Suspension de trabajadores 9




LTADOS

ESTE TRIMES. SGTE. TRIMES
REER 1 LRER 2 REER 1 LEER 2 REER 3 TOTAL

. INVENTARIO INICIAL . 1583, . . 133. &800. 2528, 366l.
. UNIDS ENSAMBL. . 0.
. UNIDS DISPCNIS. . 183,
TRAENSF. UNIDADES & . 5800.
. TRANSF. UNIDADES DE . 0.
. UNIDS DISPCN. PARA VENTA . 5883,
VENTAS UN. . 5383,
. INVENTARIO FINAL . 600,
. VIAS. PERDIDAS THN. . Q.

1
2
3
4.
5
[
1.
8
a

GASTCS DE ALMACEN Y PRODS.TEEMINADCS

. COSTC UNIDS. TERNSFERIDAS £ 50400.
. COSTC MANTIENWER INVENTARIC ($2.00 POR UNID X  &78.) £ 1354. ($2.00 POR UNID X 3661.)% 7322,
. CO5TO TOTAL OPERACIONES ALMACENAJE 517546,

BNALISIS DE COSTCS ADMINIST. Y DE VENTAS

DESCRIPCICH LEER 1 TRSZ GRSTOS GRSTOS SGTE TRIM.

. VEND5. CONTRATADOS (COSTO = & 1100.) . 5100. £

. VENDS. EN ENTRENAMIENTOC . 4000.

. VENDEDORES REGULARES 3. . . . 4000.
PERSCNAL TOTAL VENTAS . 4000.

. PUBLICIDAD NACICNAL (PAGS.) . 3000.
. PUBLICIDAD LOCAL (PAGS.) . . . . 800.




SION DEL PERIOPQ 29, |

Ultima decision enviada el 20/4/2012 a las 8:16:29 PM

FIRMA: 1 Industria: 042012R31

Fecha Actual: 26/4/2012 Hora Actual: 12:29:18 PM

Cada decision cubre un trimestre. El inico dato imprescindible es materia prima y después produccién

AREA 1 AREAZ AREA3

mejoras al

publicidad nacional 9
producto @

Numere de pagines de publicidad local 0 Numero de vendedores 9

6700 5840 12540

# de vendedores # de vendedores AREA1 AREAZ AREAZ AREA1 AREAZ AREAZ

cntatacos @ despedides 0 Unidades fansferides hacia @ Unidades tanserdss desde @

17000

AREA1 AREAZ AREA3 AREA1 AREAZ AREAZ Pedidode | Total pagado del |% de ganancia por | Dividende por accion

présamoa coto | préstamo 8000 | iens @ | en centaves @
Iaterial ordenado en unidades 9 Planta ordenadas/unidades construidas @ plazo e plazo a

21600

AREA1 AREAZ AREA3 AREA1 AREAZ AREAZ AREA1 AREAZ AREAZ Depositos en ‘ Retiro &n Dolares e Al AZ A3

Produceion total en unidades @ Obreros de produccion ordenados @ Obrergs de produccion despedidos @ Délares Suspension de trabajadores @




LTADOS

LJll 1oL . JITLL . LOANLY

LREL 1 LEEL 2 LEEL 1 LREL 2 LEEL 3 TOTAL

INVENTARIC INICIRL 32. . . . looa. 1254. 1790. 4710.
UNIDS ENSAMEL.

UNIDS DISFONIE.

TRANSF. UNIDRDES &

TRANSF. UNIDRDES DE

UNIDS DISFON. PARR VENTR

VENTAS UHN.

INVENTARIC FINAL

VIAS. PFERDIDAS UHN.

1.
2.
3.
4.
2.
a.
7.
8.
9.

GASTCS DE ALMRCEN Y PRODS.TERMINADOS
. COSTC UNIDS. TRANSFERIDAS £ 50160.

. COSTO MANTENER INVENTARIO ($2.00 POR UNID X 1864.) § 3728. (£2.00 POR UNID X 4710.)% 9420.
. COSTO TOTAL OPERACIONES ALMACENAJE 53888,

ANALISIS DE COSTO5S ADMINIST. ¥ DE VENTAS

DESCRIFCION GRSTOS SGIE TRIM.

. VENDS. CONTRATADOS (COSTC £ 1100.) . . Q.
. VENDS. EN ENTRENAMIENTO . . Q.
. VENDEDORES REGULARES . . . . . 28000.

PERSCNAL TOTAL VENTAS . . § 28000,

. PUBLICIDAD NACIONAL (PAGS.) . . 30000.




FICA FINAL

Precio de Accion - TENPOMATIC

alololnlnlnlulelelviel
Periodo

== Fima 1 =¥= Fima 3 == Fima &
“»¢ Firma 2 Firma 4 = Firma 6

FIRMAS Periodo 10 Periodo 11 Periodo 12 Periodo 14 Periodo 16 Periodo 17 Periodo 18

. Firma 1 10. 11.02 11.80 12.07 12.80 13.76 | 14.38

’ Firma 2 10.85 11.45 12,08 12.80 12.01 10.71

|
|
| Firma3 | 97
|
|
|

200

rFima 4 6.97

" Firma 5

872 9.78 9.92 9.79 10.80

| l | | |
| l | | | |
| 200 | 200 | 200 | | l
774 | 783 | | 584 | | |
| l | | | |
| l | | | |

200 200

|
|
200 | 200
|
|
| 2,00

| |
| |
| 2 |
[ s g2 | 875
B |
| |

" Firma 6
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Simulador
TENPOMATIC
TENPOMATIC
TENPOMATIC
TENPOMATIC
TENPOMATIC
TENPOMATIC
TENPOMATIC
TENPOMATIC
TENPOMATIC
TENPOMATIC
TENPOMATIC
TENPOMATIC
TENPOMATIC

vemos en la grafica durante 5 periodos nos

tuvimos en segundo lugar, y en la sexta decision nos
amos al primer lugar esto se debid al precio, publicidad
bretodo al manejo de la demanda, del primer lugar ya
ajamos y con eso ganamos.

KING INTERNACIONAL

TEMPOMATIC NIVEL 2 - Precio de Accidn (5)

Industria
042012R31
042012R30
042012R30
042012R30
42012R31
042012R30
042012R30
042012R31
042012R31
042012R31
042012R31
042012R30
042012R30

Firma Periodo 8 Pericde 9 Periodo 10 Periode 11 Periode 12 Periodo 13 Periodo 14 Periodo 15 Periodo 16 Periode 17 Periodo 18

[ % SR X B = T U L I 1 I T - e




CONCLUSIONES

Como equipo aprendimos que no es
facil tomar decisiones sin
arriesgarnos, experimentamos como
si fuera una empresa real ya que
debemos estar consientes de todo lo
que implica ver costos, precio, la
demanda, publicidad, lo que
debemos tomar en cuenta para
producir, etc.

—



CONCLUSIONES

Pero con todo esto nos arriesgamos
a tomar las mejores decisiones para
asi obtener el primer lugar
internacional. Todo esto nos sirve
como experiencia para que algun dia
nosotros esto aprendido lo
apliguemos en una empresa como

tal.




