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Estrategia Inicial

Mantener una Politica de Descuento para poder
obtener altos ingresos al contado

Comprar planta y maquinaria para poder mantener
la capacidad de produccion en 100,000 unidades

Adquirir el mejor Proyecto de Inversion
Producir lo maximo posible
Comprar pronosticos de demanda

Vender al precio mas alto que el mercado permita, a
fin de cuidar nuestros inventarios



Mantenimiento de Estrategia

Vender los valores Negociables y hacer un préstamo
a mediano plazo para comprar planta y maquinaria

Seguir con la Politica de Descuento inicial

Comprar mas planta y maquinaria para poder
mantener |la capacidad de produccion en 100,000
unidades

Producir lo maximo posible y mantener un buen
inventario de productos

Buscar siempre vender al precio mas alto del
mercado



Crecimiento continuado

* Hasta el 42 periodo la accion crecio
en forma pausada pero constante;
por lo que continuamos con las
mismas politicas, solo que
concertamos un préstamo a mediano
plazo para seguir comprando planta
Y maguinaria



Dos variaciones

 Como seguiamos creciendo en el 52 Periodo,
consideramos que era momento para cambiar
nuestra politica de descuentos y juntar mas dinero
para comprar planta y maquinaria a fin de mantener
la produccion en 100,000 unidades; y dado que
nuestro endeudamiento era normal, concertamos un
préstamo a largo plazo.

 Como se pronosticaba una disminucion en las ventas,
decidimos aumentar el precio de nuestros productos
para mantener el nivel de ingresos.
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Resultados para el 62 Periodo
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Cambio de Estrategia

e Cuando el mercado se cayo, pasamos a ser los
segundos en nuestro grupo y decidimos hacer un
préstamo a largo plazo para financiar la ultima
compra de maquinaria y planta programada; la cual
debia ser suficiente para mantener una produccion
15% menor, puesto que teniamos un inventario alto
y costoso

* La politica de descuento siguio siendo |la misma

* Seguimos aumentando el precio de nuestro producto
para tratar de mantener los ingresos altos y asi
contrarrestar el aumento del costo de los materiales



Resultados para el 72 Periodo
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Estrategia sin variaciones

* Cuando pasamos a ser los primeros en nuestro
grupo, decidimos mantener las ventas a fin de juntar
efectivo para comprar valores negociables, con ello
ganariamos un modesto interés

 Dejamos que nuestra produccion disminuyera 15%
mas, dado que la demanda seguia cayendo y
nuestros inventarios seguian altos. Lo malo fue que
el gasto en almacenaje era oneroso



Resultados para el 82 Periodo
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Resultados para el 102 Periodo




El golpe final

Pasamos a ser nuevamente los segundos en nuestro
grupo por lo que era necesario un ultimo esfuerzo para
tratar de salir de la crisis ocasionada por la caida en |la
demanda y el aumento en los costos

Decidimos mantener los ingresos, buscando el precio
mas alto que podia aguantar el mercado

Nuestra produccion cayo 31%; pero nuestros inventarios
seguian altos

Vendimos nuestros Valores negociables y apoyandonos
en los altos inventarios nos endeudamos al maximo para
recomprar acciones comunes



Resultado Final del Grupo
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Resultado Final del Grupo
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Resultado Final General
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Resultado Final General
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