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TENPOMATIC AYUDA A ADQUIRIR
UNA EXPERIENCIA EN EL USO DE LAS
TEORIAS Y TECNICAS ADQUIRIDAS EN
EL MUNDO EMPRESARIAL, ADEMAS DE
QUE PERMITE TOMAR DECISIONES SIN

SER NECESARIA UNA ACTIVIDAD
INDUSTRIAL REAL.




ESTRATEGIAS




UNA DE LAS ESTRATEGIAS QUE SE
UTILIZO ES EL CONOCER POR MEDIO
DE UN ESTUDIO LA DEMANDA QUE SE
ESPERABA EN KON BINIINIION
TRIMESTRES.



OTRA ESTRATEGIA FUE TRANSFERIR
ADECUADAMENTE, REALIZANDO
CALCULOS, LAS UNIDADES QUE
NECESITARIAMOS PARA NO TENER
PERDIDAS EN EL TRIMESTRE.



HABLANDO DEL ALMACEN, NUESTRA
FIRMA NO REALIZABA MOVIMIENTOS
QUE HICIERAN QUE EL ALMACEN
ESTUVIESE LLENO DE PRODUCTOS
TERMINADOS QUE NO
NECESITABAMOS.



GRACIAS A QUE NUESTRA FIRMA

REALIZABA CALCULOS PARA ORDEN

AR

LAS  UNIDADES ~ ADECUADAS,  NO
TUVIMOS PERDIDAS DE VENDEDORES
EN TODAS LAS DECISIONES QUE

TOMAMOS.



LA PUBLICIDAD FUE UN FACTOR
CLAVE PARA NOSOTROS YA QUE
MANTUVIMOS DESDE UN INICIO LA
PUBLICIDAD A NIVELES ALTOS PARA
CAPTAR LA ATENCION DE NUESTROS
POSIBLES  CLIENTES  LOCALES Y
NACIONALES.



ALGO QUE VA LIGADO A LA
PUBLICIDAD ES NUESTRO PRECIO, AL
NICIAR LA COMPETENCIA NUESTRO
PRECIO SE FIJO EN 40 Y CONFORME
CAPTAMOS MERCADO EL PRECIO FUE
MENOR.




RESPECTO A NUESTRA CAPACIDAD
DE  PLANTA, FRA  NECESARIO
AUMENTAR  NUESTRA  CAPACIDAD
PRODUCTIVA Y ES POR ELLO QUE
COMPRAMOS PLANTA PARA NUESTRA
AREA NUMERO DOS.



NUESTRA FIRMA EMITIO ACCIONES
CUANDO  ESTABAMOS  EN LA
SITUACION FINANCIERA ADECUADA,
ES DECIR, QUE NO TENIAMOS DEUDAS
A CORTO NI A LARGO PLAZO, Y
NUESTRO PRECIO DE ACCION SE
ENCONTRABA EN 14.



GRAFICA FINAL

Precio de Accion - TENPOMATIC
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EN LA GRAFICA PODEMOS VER QUE
DESDE EL INICIO, NUESTRA FIRMA SE
POSICIONO DENTRO DE LOS PRIMEROS
_UGARES, NO SIEMPRE LLEVANDO LA
DELANTERA  PUES DE ACUERDO A
NUESTRAS ESTRATEGIAS, FUIMOS
ASCENDIENDO DURANTE KON
TRIMESTRES QUE TRANSITABAN.
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LOS PRECIOS DE ACCION EN LOS
DISTINTOS  PERIODOS FUERON  EN
DESCENSO EN EL CASO DE NUESTRA
FIRMA EN LAS PRIMERAS DECISIONES,
DESPUES DE ESTO PUDIMOS RE
DIRECCIONAR NUESTRO PRECIO DE
ACCION, EN EL PERIODO 16 PUDIMOS
RETIRAR ACCIONES.




APRENDIZAJE Y
CONCLUSIONES




EL RETO LABSAG NOVIEMBRE 2012
FUE UNA GRAN EXPERIENCIA PARA
NOSOTROS YA QUE NOS PERMITIO
DESEMPENAR E INCREMENTAR LAS
HABILIDADES QUE  TENEMOS  EN
CUANTO A LO FINANCIERO, LO
ESTRATEGICO, EL MARKETING, LO
ECONOMICO, ETC.




TENPOMATIC N[ON DIO LA
OPORTUNIDAD DE VIVIR DE MANERA
MAS REAL LA TOMA DE DECISIONES A
NIVEL GERENCIAL, ESTO NOS AMPLIA
LA VISION AL MUNDO EMPRESARIAL
REAL, ES UNA HERRAMIENTA QUE SIN
DUDA DESARROLLO CONOCIMIENTOS
QUE POSTERIORMENTE PODREMOS
LLEVAR A CABO EN NUESTRA VIDA
PROFESIONAL.
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LABSAG, PARA LAS PERSONAS QUE
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FUNCIONAMIENTO DE LOS
SIMULADORES, PARA NUESTRO
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QUE PERMITE ESTE TIPO DE
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Y PRINCIPALMENTE
AGRADECEMOS LOS MOMENTOS DE
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